
Et si on parlait
de la Ghine ?
J-l epuis des mois, je parle soit des Etats-Unis, soit de l'Europe, comme
l-¡t si le monde commençait et s'arrêtait aux Guai los, gentil nom dont
les Chinois affublent les Occidentaux et qui veut dire, paraît-il, < méchant
diable >. Et ce n'êst pas vrai : il existe un monde en dehors de Bernanke et
de l'euro, et, dans ce monde, il se passe beaucoup, beaucoup de choses
qui valent la peine d'êt¡e mentionnées. Commençons par une analyse de
la situation chinoise. La Chine a ancré sa croissance depuis vingt ans sur
un modèle tout simple oìr nous avions à la fois :

- une répression financière que l'Etat préemptait pour bâtir les infras-
t¡uctures nécessaires à un pays moderne ;

- un transfert massif de population de Ia campagae à la ville pour pro-
curer de la main-d'æuv¡e < bon marché ) aux enüeprises chinoises et
transformer la Chine en ate[e¡ du monde;

- une monnaie sous-évaluée pour favoriser les exportations et non
convertible pour empêcher Ies capitaux de quitter la Chine. Bref, la Chine
nous a donné pendant quinze ans l'exemple du parfait pays mercantiliste.
Ilennui pour les autorités chinoises est que ce modèle est cassé.

Aujourd'hui, pour une société comme Foxconn, Ie coût d'un salarié
chinois passe au-dessus de celui des robots industiels, qui vont rempla-
ce¡ les t¡availleurs. D'oìr vont venir, alors, les emplois dans le futur ?

La Chine vient de perdre

tous ses avantages comparatifs
dans le domaine de I'industrie...
en faveur des Etats-Unis

En oute, plus de 50 % des exportations vers les Etats-Unis sont le fait de
sociétés américaines installées en Chine qui vont s'empresser de fermer
leu¡s usines à Shanghai pour les installer aux Etats-Unis. Quitte à employer
des robots, autant les avoir près du consommateur final. De plus, l'usine
ar:x Etats-Unis va bénéficier d'une énergie meilleu¡ marché qu'en Chine
grâce à l'émergence des gaz de schistes. Pou¡ faire simple : Ia Chine vient de
perdre tous ses avantages comparatifs... en faveu¡ des Etats-Unis. Le
modèle mercantiliste chinois est cassé. Il faut donc changer de modèIe. Il
n'ya que deuxmodèles de rechange. Soit la Chine décide de se refermer sur
elle-même, soit elle décide de déréglementer et de privatiser tous les sec-

teurs qui ne le sontpas encore : transports, logistique, distribution, banque,
assurances, produits d'épargne.

Si le second scénario est choisi, cela implique une perte d'influence
pour tous les conglomérats qui avaient été le fer de lance de la politique
me¡cantiliste. Or, tous ces conglomérats sont sous le contôle d'wre espèce
d'a¡istocratie remontant aux débuts du Pa¡ti communiste chinois, qui va se

battre bec et ongles pour garder ses privilèges. La lutte se¡a chaude et indé-
cise. Mais les autorités n'ont pas le choix et les Chinois sont pragmati-
ques. La seule façon de créer des emplois pour empêcher des Eoubles p'oli-
tiques graves est donc de déréglementer massivement tous les secteu¡s des

services et de stopper Ia répression financière pour que Ia consommation
puisse, enfin, monte¡ plus vite que le produit national brùt. Tout cela est en
malche, et c'estbien pour cette raison que les actions de SOE cotées se cas-

sent la figure depuis des mois tandis que le gouvemement ¡efuse de < sti-
mule¡ > I'économie. Pourquoi relancer la demande dans des secteurs qui
sont condamnés à disparaîte ? La tansition est doulou¡euse, mais néces-
sai¡e. Les Chinois se sont nourris de ftites et de hamburgers depuis vingt
ans. Il va falloir passer au poisson grillé accompagné d'épinards, ce qui est

certainement bon à Iong terme, mais tend à rendre grognons les enfants.
Tout cela est fort intéressan! mais, en bon ûnancier que je suis et qui cher-
che donc à gagner de I'argent sans tavailler, Ia question se pose : comment
puis-je profiter de ce changement tectonique ? La réponse est simple : tous
les secteurs quivont ête libérés sont d'immenses consommateu¡s de servi-
ces informatiques. Et les sociétés chinoises n'ont pâs les compétences pour
fournir ces prestations. Il va donc falloir acheter tout cela à des sociétés
étangères sans pouvoir le leur voler puisque, maintenant, tous les produits
infolmatiques complexes sont domiciliés dans Ie < nuage > et que le client
n'apas accès auxcodes sources. Ilya quinze ans, pourjouerla consüuction
des infrasûuchues en Chine, il fallait acheter Ie dollar austalien et Vale, la
société miniè¡e brésilienne. Aujou¡d'hui, iI faut acheter IBM, Oracle, Das-
sault Systèmes, SAP, etc. Tant il est v¡ai que, depuis quinze ans, il faut tou-
jours acheter ce que la Chine achète et vendre ce que la Chine vend...
* PrésîiÍent de I'Itt3titut des libertés, charlesgaue@gmailcom
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